Digital Key Account Manager
til Forlaget People’s

Forlaget People’s soger en malrettet og dynamisk Key Account
Manager til vores voksende digitale salg

Du far ansvaret for afseetningen til alle streamingtjenester og broadcastere, og du bliver en del af det
kreative, tveerfaglige hold af redaktgrer og lydbogsproducere, der finder og udvikler nogle af tidens
steerkeste historier som bade lydbager og podcasts.

Vi lover et udfgrdrende_og_laererigt job med
masser af muligheder til dig, der:

" Erseelger ind til benet og motiveres af at lave gode aftaler
" Er drevet af at skabe vaskst, saette mal og na dem

" Elsker at arbejde analytisk og databaseret og forstar metadatering,
SEO-optimering og andre afgarende discipliner i online salg

" Gerne har erfaring fra bogbranchen

" Er passioneret omkring forfattere og historier og braender for at bidrage
til udvikling af nye titler og tilbud til lyttere og laesere

" Kan tage et stort selvstaendigt ansvar og samtidig er god i samarbejde med andre

Som Key Account Manager hos People’s bliver du en helt central del af beslutninger om
udgivelser og afseetningsstrategi i et internationalt ejet forlag midt i en spaendende udvikling.
Du kommer til at dele arbejdsdag med 25 naere kolleger i @rstedhus pé hjgrnet af
Jrstedsparken og samarbejde med bade det danske hold i Mofibo og det nordiske hold i
Storytel og Storytel Books, som People’s er ejet af.

Interesseret?

Er du vores kommende Digital Key Account Manager? Sa send dit CV og en kort
ansggning (i én samlet PDF navngivet med dit eget navn) til Eva.Haagerup@peoplespress.
dk. Du er ogsa velkommen til at ringe til salgs- og marketingchef, Nicole Bellaiche pa

2085 4612, hvis du vil vide mere om stillingen.

Ansogningsfrist er 10. august.
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